
Im Sinne einer besseren Lesbarkeit der Texte wurde von uns entweder die männliche oder weibliche Form von personenbezogenen Hauptwörtern 
gewählt. Dies impliziert keinesfalls eine Benachteiligung des jeweils anderen Geschlechts. Frauen und Männer mögen sich von den Inhalten dieser 
Broschüre gleichermaßen angesprochen fühlen. Wir danken für Ihr Verständnis.



Valued ASSET –  
WOFÜR WIR STEHEN

Unternehmensberater

Vertriebsweg-Entwickler 

Vertriebsplattform für Produktgeber

Geschäftsbereiche

WIR LEBEN INTEGRATIV 
NACHHALTIGES MANAGEMENT. 

Märkte ändern sich. Unser Ziel ist es, Unternehmen und gewerb-
liche Vermögensberater dabei zu begleiten, gewohnte Pfade zu 
verlassen, langfristige Erfolgspotentiale zu erschließen und diese 
umzusetzen. 



Valued ASSET –  
WOFÜR WIR STEHEN

GRÜNDER, GESCHÄFTS- 
FÜHRER UND VISIONÄR

Werner Holzhauser, Executive MBA HSG, verfügt über mehr als  
30 Jahre Erfahrung im Banken- und Versicherungswesen, davon 
10 Jahre in diversen Vorstandsfunktionen in der UNIQA Gruppe.

Die Themen Vorsorge und Veranlagung standen dabei immer im 
Fokus seiner Tätigkeit und seiner Verantwortung für die Bereiche 
Produktentwicklung und Vertrieb.

Im Jahr 2012 entschied er sich dazu sämtliche Vorstands- und Auf-
sichtsratsmandate zurückzulegen und den Weg in die Selbständig-
keit zu gehen – und sich zuvor noch einen Traum zu erfüllen: Im 
Mai 2014 schloss er das Studium zum Executive MBA in General 
Management an der Hochschule St. Gallen erfolgreich ab.

Bereits während des Studiums gründete Werner Holzhauser Ende 
2012 sein Beratungsunternehmen, die Valued ASSET Consulting 
und Vertriebsservice GmbH.

Produktentwicklung:
Was ist zu beachten –
die Grundvoraussetzung:

Valued ASSET und sein markterfahrenes Team 
setzen auf klar definierte Geschäftsbereiche:

	Wir agieren einerseits als Unternehmensberater und andererseits
	als Vertriebsweg-Entwickler und Vertriebsplattform für  
Produktgeber, vorwiegend aus dem Finanzdienstleistungs- 
bereich und mit dem Fokus auf echten Sachwerten. 

Wir sind DER Partner für Vermögensberater in Österreich, die sich 
im Sachwertbereich breit aufstellen und ihren Kunden Top-Produkte 
anbieten wollen.  

Wir berücksichtigen durch vernetztes Denken die Interessen der 
jeweils betroffenen Stakeholder – Kunden, Produktgeber, Vertrieb, 
Aufsichtsbehörden und Eigentümer. 

Eine Erfolgsgeschichte in Zahlen: Seit Beginn des Aufbaus  

unseres Beratungskonzeptes und Beraternetzwerkes  

Anfang 2013, haben wir gemeinsam mit unseren 

	 Partnern über 150 Mio. Euro in ausgewählten Pro-

	 duktsegmenten im Sachwertbereich platziert. Ein  

besonderes Anliegen ist es mir festzuhalten, dass  

diese Volumina nachhaltig in Österreich angelegt wurden.

„

“



HERZLICH WILLKOMMEN IM  
KOMPETENZZENTRUM FÜR  
SACHWERTINVESTITIONEN

Sachwertorientierte Lösungen werden in Zukunft in der Ge-
samtstrategie von Anlegern eine immer größere Rolle spielen, 
denn sie stehen für genau die Werte, die Markt und Kunde heute 
verlangen: Sicherheit und Erhalt von langfristig aufgebauter Sub-
stanz. 

Valued ASSET bietet diese Lösungen und ist Ihr verlässlicher und 
kompetenter Partner für nachhaltige Veranlagungen und Invest-
ments im Immobilienbereich. 

Valued ASSET agiert seit Ende 2012 erfolgreich als B2B-Consultant 
für ausgewählte Produktpartner aus dem Finanzdienstleistungs-
bereich am österreichischen Markt. Derzeit konzentrieren wir uns 
auf die Vermarktung folgender Produkte:
 

	Immobilieninvestments wie Bauherrenmodelle, 
Ertrags- und Anlegerwohnungen 

	alternative Immobilienfonds 

„Unsere Produktpartner verfügen über langjährige Markterfah-
rung und sind Marktführer in ihrem Bereich. Wir prüfen Produkte 
sehr genau, bevor wir sie in unser Portfolio aufnehmen – auch zu 
Ihrer Sicherheit und zur Sicherheit Ihrer Kunden.“

Mit der Eröffnung des Valued ASSET Kompetenzzentrums für 
Sachwertinvestitionen am 1. November 2021 verleihen wir unse-
rer Überzeugung, unserem Know-how und unserem Beratungs- 
und Produktschwerpunkt Ausdruck. 

Produktentwicklung:
Was ist zu beachten –
die Grundvoraussetzung:

Mit unserer Fokussierung auf Produkte aus dem Sachwert- 

bereich  verfolgen wir einen sehr spannenden und  

erfolgreichen Weg. Gerade in der letzten Dekade ist die  

Investition in echte Sachwerte vermehrt in den Fokus der  

Anleger gerückt. Somit haben wir mit unserer Geschäfts- 

strategie aus Überzeugung den Nagel auf den Kopf getroffen. 

„

“



WIR STEHEN FÜR  
KOMPETENZ IN PROZESS,  
PRODUKT UND VERTRIEB.

Unsere Erfahrung zeigt, dass Kunden gelernt haben  

eine digitale Erstberatung zu schätzen. Hier hat in  

sehr kurzer Zeit ein starker Wandel stattgefunden.  

In Kombination mit dem persönlichen Gespräch  

und dem damit verbundenen Abschluss zeigt sich  

die perfekte Nutzung des hybriden Beratungsansatzes.

„

“

Valued ASSET unterstützt Vermögensberater und Vermittler dabei, 
sich bei Kunden mit Top-Produkten zu präsentieren und diesen 
eine weitere Diversifikationsmöglichkeit für ihre Gesamt-Anlage-
strategie anbieten zu können. 

Wir sorgen dafür, dass die digitale Transformation in unserem Ge-
schäftsbereich für Sie und Ihre Kunden einfach und ideal stattfin-
den kann. Durch die Nutzung unseres hybriden Beratungsansatzes 
erweitern Sie Ihre Kundenkontaktpunkte, Sie optimieren Ihr Zeit-
management und profitieren – dort wo es für Sie sinnvoll ist – von 
den Möglichkeiten der modernen Technik.

„Hybride Kundenbe-
ratung auf höchstem 
Niveau: Nutzen Sie 
unser top ausgestattetes 
Filmstudio auch für Ihre 
Online-Events.“



EXKLUSIVER SERVICE  
FÜR VERMÖGENSBERATER

Wir bieten unseren aktiven Partnern kostenfreie vertriebsunter-
stützende Maßnahmen, wie zum Beispiel die Begleitung zu Kun-
dengesprächen oder die Organisation von Online-Veranstaltun-
gen für Endkunden. Gerne stehen wir auch als Fachvortragende 
für Veranstaltungen zur Verfügung oder organisieren externe Spre-
cher für solche – etwa zu steuerlichen Themen.  

Auch Schulungen und Fortbildungsmaßnahmen, Teambuilding- 
Events, sowie die Möglichkeit, sich in einem hochprofessionellen 
Umfeld auszutauschen gehören dazu. 

Außerdem nutzen unsere Partner unser Kompetenzzentrum für 
Sachwertinvestitionen für Kundentermine, kleinere Veranstaltun-
gen, zum Abhalten professionell organisierter Online-Events wie 
Webinare – oder gerne auch als Arbeitsplatz, etwa für Wienaufent-
halte, falls sie in einem anderen Bundesland ansässig sind.

Wir sind besonders stolz darauf, dass es innerhalb unseres  

Netzwerkes keinerlei Konkurrenz zwischen den Partnern  

gibt. Ganz im Gegenteil: Synergien werden genutzt,  

gemeinsame Endkundenveranstaltungen organisiert  

und auch der Austausch von Know-How auf höchstem  

Niveau findet regelmäßig statt. Daher gilt auch für  

für das Wachstum dieses Netzwerkes: Qualität vor Quantität 

„

“

Perfekte Verkehrsanbindung

Parkgarage im Haus  

Repräsentatives Umfeld

Modernste Infrastruktur

Top ausgestattetes Filmstudio

Ihre Vorteile



PRODUKT BOUTIQUE.  
EXKLUSIVE PARTNER.  
EXKLUSIVER SERVICE.

UNSERE AKTUELLEN TOP-PRODUKTE 

Bauherrenmodelle, Ertragswohnungen und Beteiligungsmodelle
Valued ASSET ist im Auftrag der IFA AG als eigener Vertriebsweg 
für die Platzierung der jeweils aktuellen Immobilienprojekte mit-
verantwortlich. Bestmöglich und umfassend unterstützt werden 
unsere Vertriebspartner durch hochqualitative Schulungen im 
Rahmen der mehrstufigen IFA Akademie.

Die IFA AG ist die Nummer 1 bei Bauherrenmodellen in Österreich. 
Sie steht für Top-Produkte aus den Bereichen Immobilien und In-
frastrukturbeteiligungen. Steueroptimierte Renditen, Inflations-
schutz und professionelles Immobilienmanagement bieten dem 
Anleger interessante Möglichkeiten, im Substanzwertbereich lang-
fristig attraktive Renditen zu erzielen.

Alternative Immobilienfonds
Unser Produktpartner für diesen Bereich ist CORUM Asset Manage-
ment. Das Unternehmen wurde 2011 in Paris gegründet und hat 
sich seither zum Marktführer im Bereich Investment-Lösungen in 
Frankreich sowie zu einem der Marktführer für Immobilienanlagen 
in Europa entwickelt.

In Österreich bietet das Unternehmen mit CORUM Origin und 
CORUM XL zwei Gewerbeimmobilienfonds an, die sich durch star-
ke Diversifizierung und langfristig stabile Renditen auszeichnen. 
Beide Fonds können sowohl als Investmentplan, wie auch als Ein-
malinvestment gezeichnet werden. 

Bauherrenmodelle, 
Ertragswohnungen und 
Beteiligungsmodelle

im Auftrag der IFA AG 

Alternative Immobilienfonds

CORUM Origin  
CORUM XL

Unsere aktuellen 
Top-Produkte 



Valued ASSET Consulting und Vertriebsservice GmbH
Thomas-Klestil-Platz 5
Eingang Würtzlerstraße 3/9
A-1030 Wien
www.valuedasset.at

Vertriebs-Hotline: 0043 | 1 | 8907868 | 120

Werner Holzhauser, MBA HSG
Geschäftsführung
fon: 0043 | 1 | 8907868 | 100
mobil: 0043 | 664 | 8231613 

email: werner.holzhauser@valuedasset.at

Sabrina Placek
Assistenz der Geschäftsführung
fon: 0043 | 1 | 8907868 | 0
mobil: 0043 | 664 | 2333268
email: sabrina.placek@valuedasset.at

Ena Schön
Backoffice | Assistenz
fon: 0043 | 1 | 8907868 | 0
mobil: 0043 | 664 | 3526678
email: ena.schoen@valuedasset.at

Mag. Ulla Arias-Raab
Presse & Marketing
mobil: 0043 | 1 | 0650 | 9623714
email: ulla.arias-vicioso@valuedasset.at

Kontakt


